
 

 
 

 
 
 
 

Unser Klient ist einer der Top Player im Zustell- und Abholgroßmarkt von Lebensmitteln, der mit 
einer flächendeckenden Logistik und Qualitätssicherung die Standards der Branche setzt. Für 
die Betreuung der Kunden aus dem Gastronomiebereich, Hotellerie, den Bereichen des 
öffentlichen Sektors (Krankenhäuser, Schulen, Kindergärten) und Kantinen suchen wir auf 
Grund einer Gebietsteilung für den Raum Bayern PLZ 82 - 86 eine/n ambitionierte/n  

 
 

KEY ACCOUNT MANAGER FOOD (m/w) 
Lebensmittelgroßhandel 

 

mit Homeoffice im Großraum München. 

 

Ihr Profil 
 

 Abgeschlossene höhere Ausbildung 

 Mind. 5 Jahre Erfahrung im Vertrieb von 
Gastronomieprodukten im Außendienst 

 Erfahrung im Umgang mit Großkunden und 
Gastronomie 

 Routine im Führen von Jahresgesprächen 

 Selbstmotivation und kommunikationsstark 

 Führerschein Pkw 

 

 
Ihr zukünftiges Aufgabengebiet 
 

 Neukundenakquisition zur Umsetzung der 
Wachstumsstrategie 

 Verhandlungsführung und 
Angebotserstellung 

 Schnittstellenfunktion zwischen Kunden, 
Logistik und Kundendienst 

 Reisetätigkeit in ganz Bayern 

 Teilnahme am internen 
Schulungsprogramm 

 

Es erwarten Sie in dieser Position ein gestaltbares Umfeld und unterschiedliche Zielgruppen. 
Die Einschulung erfolgt vor Ort durch den ehemaligen Positionsinhaber und zukünftigen Key 
Account Manager im angrenzenden Verkaufsgebiet. Wenn Sie Ihre Vertriebskenntnisse im 
Bereich Lebensmittelgroßhandel vertiefen möchten und vom Vertriebsprofi zum Key Account 
Manager/in aufsteigen möchten, bietet unser Klient dafür ein attraktives Angebot in einer 
soliden Unternehmensgruppe. 

Wenn wir genau Sie mit diesem Stellenangebot angesprochen haben, dann freuen wir uns auf 
Ihre Bewerbung per E-Mail an jobs@selectas.at.  

Interviews finden in München statt. 


